
 

H/F CDD/CDI Responsable développement commercial 
viticulture-oenologie : Grand Sud-Ouest 

 

Qui sommes nous ? 
 
 
À Fruition Sciences, nous reconnaissons et valorisons l'originalité, les aptitudes                   
naturelles et le potentiel de développement de chaque individu, pour les plantes                       
comme pour les personnes. Tout en respectant la tradition, nous fournissons aux                       
oenologues une application web intégrant les données du terroir et du millésime.                       
Notre solution fondée sur une compréhension fine des plantes permet aux                     
agriculteurs de gagner du temps et d'améliorer à la fois la qualité et le rendement de                               
leur production, tout en mettant en œuvre des techniques innovantes et en s'adaptant                         
aux changements climatiques. Nous construisons une entreprise durable, qui laisse                   
une empreinte positive sur l'environnement. Parce que les plantes sont complexes,                     
notre équipe reste humble, honnête et ouverte, propre à susciter des idées méritant                         
d'être diffusées. 
 
 

 
 
 

 
 
 



 
 
 
Profil recherché et missions 
 
Nous recherchons un talent ambitieux, une personne enthousiaste, rigoureuse et                   
polyvalente avec un goût pour l'innovation. De formation Bac +5, tu maîtrises les                         
techniques de vente et tu es passionné(e) par les technologies de l'information                       
appliquées en particulier à la viticulture et l’oenologie. Tu seras basé(e) à Bordeaux et                           
en charge de la région Sud-Ouest et tes missions seront de : 
 

● Créer un dialogue avec les clients pour comprendre leurs problématiques, leurs                     
besoins et leurs attentes. Développer les ventes, accompagner et maintenir la                     
relation client, détecter les besoins et les opportunités. 

● Prospecter et identifier les clients potentiels (Châteaux, Propriétés, Vignerons,                 
partenaires) 

● Participer à la mise en œuvre de notre politique commerciale sur la région                         
bordelaise et organiser des actions commerciales : démonstrations -terrain,                 
participation à des salons et expositions et conférences. 

● Suivre tout au long de l’année chaque client pour être pertinent par rapport à                           
leur calendrier opérationnel 

 
Tu es également : 
 

● Un leader à ta propre façon, quelqu'un qui aime se focaliser sur les résultats,                           
qui aime les defis et la réussite. 

● Tu as l’esprit d’initiative, autonome, curieux(se) et attentif(ve) aux innovations                   
technologiques,  tu t’adaptes et fais preuve de créativité  

● Motivé(e) et courageux(se), avec une capacité d'auto-évaluation  
● Tu as le sens de l’humour (aucune blague ne te sera demandée lors des                           

entretiens !)  et tu as très bon état d'esprit positif ! 
 

Autres compétences recherchées: 
● Solides connaissances en gestion de projets (Compétences organisationnelle,               

relationnelle et capable de faire preuve de flexibilité et adaptabilité) 
● Ton niveau en anglais te permet de mener une conversation technique.                     

L’espagnol sera un plus. 
 

 



 
 
 
Pourquoi nous rejoindre ? 
 

● Tu souhaites participer à la construction d'un monde viticole moderne et                     
connecté, tourné vers des pratiques plus respectueuses de l'environnement et                   
des hommes. Tu es convaincu que la data science et la science en général                           
participent à une meilleure maîtrise de l'empreinte écologique des cultures.                   
Nous t'offrons un poste dans un environnement international et au contact des                       
domaines viticoles les plus ouverts et agiles. 

● Tu seras écouté et tes idées participeront à la vitalité de l'entreprise. 
● Tu feras partie d’une équipe internationale, dynamique, passionnée et                 

audacieuse dans un environnement moderne, flexible et coopératif.   
● Tu auras l'opportunité d'évoluer sur un marché international, au sein d'une                     

entreprise en pleine croissance.  
● Tu seras soutenu et accompagné par un management visionnaire et passionné. 

 
 

 
 

 
 
 



 
 
Ce que nous offrons 
 

● Contrat : CDI 
● Rémunération : 30-35K Euros (en fonction du niveau d’étude et de l’expérience)  
● Lieu : Bordeaux. Un cadre de travail agréable en plein coeur de Bordeaux                         

(Darwin Ecosystem). 
● Disponibilité : Dès que possible, nous t’attendons ! 
● Tickets restaurants, mutuelle 
● Une expérience très professionnalisante avec un champ d’action très large. Tu                     

profiteras de formations et de l’expertise de notre équipe qui prône le                       
développement personnel et l’équilibre vie pro / vie perso (tu seras                     
accompagné par un coach tout au long de ta carrière chez Fruition).  

 

 
Modalités et Processus de recrutement 
 

● Envoi du CV, réponses aux questions 
● Un premier échange téléphonique de 30 minutes max 
● Entretien avec Sébastien, un des fondateurs, à Montpellier ou à distance 
● Rencontre de toute l’équipe sur une demi-journée dans nos locaux à                     

Montpellier 
 
La lettre de motivation n’est pas nécessaire. Si tu souhaites rejoindre notre équipe,                         
envoie nous par email à leyla@fruitionsciences.com ton CV et tes réponses aux                       
questions suivantes : 
 

● Quelle est ta dernière réussite sur le plan personnel ou professionnel ? 
● Quelles sont les valeurs dont tu es le plus proche et pourquoi ? 
● Si tu pouvais maîtriser une technologie cette année, quelle serait-elle et                     

pourquoi ? 
● Si tu devais développer un nouveau service innovant en viticulture, quel serait-il                       

et pourquoi? 
 
 
Nous sommes impatients de te lire et de faire ta connaissance ! 
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